Recomendandote a otras personasl
J Através de tus clientes
A través de un programa de afiliados

Que complementen tus servicios— Crear alianzas -

Como el Mini Summit i
. o ]- Crear eventos virtuales -
Para compartir conocimientos

Experiencias
]- Los autores ofrezcan

Descubrimientos ]» Publicar un libro colaborativo A

Alguna causa— Donar beneficios

Expresar opiniones
. P p. } Facilitando grupos de MasterMind +
Compartir avances profesionales

Tener un compafier@ con quien hacer |
seguimiento profesional

Compartir ideas que deriven en proyectos conjuntosJ

En esencia, un verdadero negocios un Viaje Espiritual -

El desarrollo interno
que proporciona

La persona en la

_t

que te conviertes

La verdadera medida del __|

La Prosperidad econémica es eI]_<
éxito de un negocio

resultado de esto El impacto positivo que

imprimes en los demas

A través de tu servicio J
\_ €n el mundo

Ernesto Verdugo, Roberto Cerrada y Edgady Aponte Presentan:

Mini Summit Online 2014

NRRTARE
B R

Como Establecer Redes de
Colaboracién a Nivel Profesional

¢, Qué entiendes por Colaboracién?

¢, Colaborar y competir pueden convivir en

2o ISt
Preguntas Clave tu préactica profesional’

¢, Cual es el mayor miedo que se te despierta
cuando piensas en colaborar con otros
profesionales de tu mismo campo?

Hacer las cosas a su manera
Le gusta { Organizar su tiempo

Es emprendedora porque... Manifestar sus ideas
Tiene experiencias y conocimientos que compartir

Acerca de Carmen .
Es creativa

Viajar
Es emprendedora online porque... —Le gusta {Tener un negocio portatil
Conectar con personas de todo el mundo

- Ambito de lo PUBLICO

| Poder de Nombrar y de crear el mundo
segun su visién de cdmo deben ser las cosas

- La accion
~ /\W Hombre - r ObjetiVOS
J - Metas

~ Modelo de negocios enfocado a... A

- Competicion
~ Analisis

Carmen Paz
El Poder Secreto de
la Colaboracion

- Razon
- Ambito de lo PRIVADO

| Poder de Crear hogar y sometida a la vision
masculina de cémo deben ser las cosas

/] Valores Masculinos
J y Femeninos

Dar y Recibir desde una conciencia de ABUNDANCIA

Nuestro femenino y masculino internos
El corazén de nuestro negocio T —

Nuestros prospectos y clientes RELACIONES
La abundancia y su rostro del dinero

Otros profesionales

No podemos pretender colaborar con otros profesionales

si no hemos hecho un trabajo previo sobre nosotros
mismos y nuestro negocio

CONSCIENTES con...

Tiene que ver con...

COLABORAR

Proceso que requiere
de preparacion

Colaboracion y co-creacion en vez de _

COMPETICION

Autenticidad e Integridad en vez de |
IMITAR y MANIPULAR

Capacidad para atraer e invitar y no |
EMPUJAR o PERSUADIR

Actuar desde la Abundancia y SOLTAR la |
conciencia de ESCASEZ

Centrarte en tu
AUTENTICIDAD
y CREATIVIDAD

Saber cual es tu Magia Personal y _
cémo la expresas en tu profesion

Crear en vez de copiar y manifestar _
tus ideas con acciones alineadas

Valores Femeninos en
Tu Practica Profesional

Clave 1 Claves paraIr de
} Competidores a
Clave 2 Colaboradores

Colaboracién
Apoyo
Creatividad

Intuicidon

~ Modelo de negocios enfocado a...

Relaciones

Mas que una igualdad con los hombres,
. %4 se trata de que la sociedad asuma los
valores femeninos

- QUIEN ERES N

L Como tu corazon actua
con el de los demas

Elementos que
~ . _Definen Tu Negocio

Los clientes tienden a acercarse
a nosotros mas por lo que
somos que por lo que hacemos

-[Acciones AIineadas}

N
- LO QUE HACES

L Cual es tu servicio hacia tus
clientes y como lo haces Y,

Elaborado por:

Resumen
Inteligente.com

Conocimiento Empresanal Clave



http://www.minisummitonline.com
http://resumeninteligente.com

