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Cimientos de Tu
Visién Empresarial (l)

Forma mas eficiente para conectar tu area estratégica
de negocio con clientes potenciales

HW” Es DESPLEGAR LA

b ALFOMBRA ROJA

Hacia un area especifica de tu negocioJ
Desde donde esta el cliente potencial

Imagina duplicar, triplicar _
o multiplicar por N

Significaria un crecimiento EXPONENCIAL

El mejor cliente que tienes de tu mejor
area de negocio

Como Servir con
Excelencia al Cliente
Ideal de tu Area
| Estratégica de Negocio

Si lo haces con un sistema - Jordys Gonzalez

Cémo Implementar
un Sistema
Comercial Ganador

Te permite salirte de ENJ

Y trabajar SOBRE tu negocioJ

Ver a tu empresa por areas de negocio -

Un area de negocio -

Es por donde entra dinero a tu empresaJ

Ley de Pareto ~

80% de los res,ultadosJ ‘ TS (ATCED EIB X CEREID

Provienen de un 20% de los esfuerzosJ

Identifica la o las areas de negocio |
ESTRATEGICAS

Las mas rentablesJ Elaborado por:

Resumen
> Inteligente.com

Conocimiento Empresanal Clave ¢

_Si no prestas suficiente atencion

1 Qué Quiere

L A Qué Tipo de Negocio

Cimientos de Tu
Visién Empresarial (ll)

Estas teniendo una

a los cimientos alucinacion empresarial

Hacer
Compartir
Edificar
Crecer

ab
r B Ingresos — Energia para...

Ser lo que queremos ser

Personal
En todos sentidos { Empresarial
Mental

un Emprendedor a Crecimiento

T

Avance

Libertad — De movimiento
- Tiempo vy libertad -[
Tiempo — Para hacer las cosas que queremos hacer

- %‘ Vivir con propdsito — Reinventarse a si mismo

- E Estas Construyendo — El poder transformador de las altas expectativas

E _[ Parte de un sistema
res
Un eslabdn

NEGOCIO FIN

) EN tu negocio? .
, ) Desde encima
No puedes — Ver tu negocio { )
Desde otra perspectiva

- ¢ Estas trabajando... -

SOBRE tu negocio? — Financia el estilo de vida que quieres NEGOCIO VEHICULO -

A qué se dedican

- Soy el duefio
- Veo la contabilidad
- Llamo a clientes

LAl preguntar a empresarios + Responden + Contrato personal
qué funciones desempenan

Hacen de todo Estan EN el negocio

- Veo el almacén
- Voy a cobrar

~ Hago relaciones publicas Y,

_ Generalmente el empresario responde

i ¢A qué porcentaje de VENTAS esta HOY tu
que esta en un 20% de su potencial

empresa, de su POTENCIAL ACTUAL?

Definir un porcentaje como objetivo para

6 meses

| "i ¢Cual es el SIGUIENTE NIVEL de ventas al [

“ Preguntas desencadenante - que te gustaria llevar a tu empresa?

Un afo
Dos anos

[Implementa los tres pasos]—

¢Qué ACCIONES debes emprender
para LLEVAR tu empresa a ese nivel?

1Sistema Comercial GANADOR
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