Tu historia

Conocerte

Tu filosofia de vida

Tu propésito
Tus objetivos — Qué quieres conseguir]—
Tus clientes |——| Con quién quieres trabajar]-

Valor

Diferencia Mostrar solucion a
lo que le preocupa
Solucién

50% de nuestro tiempo

|

Sitio web @

Cristina Lopez }—4 Contacto —

6oAtrer

J — Comunicar

Difundir contenido

/ Clientes de Forma

‘ Constante y
Efectiva

{ No lo crees posible}

{ No sabes por donde empezar]-

{ No te gusta o te asusta ser visible]-

{Cc')mo crear sistema y planificar estrategias ]—-—{ Obstaculos

{ Diferenciacion |~

{Servicio inadecuado para cliente adecuado]~

{Servicio adecuado para cliente inadecuado]~

Elaborado por:

Resumen
Inteligente.com
Ideas Clave parael Exito ) @

Por qué te interesa y qué
beneficios tiene tener un negocio

J‘

~[Tu cliente tiene que saberlo }

—[ Ingresos constantes }

—[ Planificar para no agobiarte ]

—[Tranquilidad, estabilidad y confianza }

—[Si no hay clientes, no hay negocio}

Tienes que ser visible

Ser so6lo bueno

{ No es suficiente

-[Adaptas el negocio a ti }—-1 No tu al negocio

4 Tranquilidad, Estabilidad y Confianza *



http://resumeninteligente.com
http://www.minisummitonlinecoaches.com/
http://mentemprendedora.com/
https://www.facebook.com/coachingmentemprendedora
https://twitter.com/Mentemprendedor
https://plus.google.com/u/0/+CristinaLopezMentemprendedora/posts

