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Ernesto Verdugo, Roberto Cerrada y Edgady Aponte Presentan:

Mini Summit Online 2014

Es momento de dejar de ser un "mirén de
palo" desde la inaccion

Empieza a TOMAR ACCION

[Funcién de Edgady]—

Objetivo de la presentaciéon - 'é: E Lavarnos el cerebro
v

Valida tus fortalezas -
Estas hecho para hacer grandes cosas -

El concepto que usted tiene sobre mi

no va a cambiar quién soy, pero si va a
cambiar mi concepto sobre usted

Aparenta hasta que lo logres

Tras bambalinas trabajaJ

Copia y optimiza—

Preparate mentalmente
No se trata de que seas el mejor en algo -
Invertir menos en...

HerramientasJ
Cursos

Se trata de..."~
Invertir en la herramienta
fundamental

TU CEREBROJ

Al observar lo que hacen otros

Hacerte Fuerte

Adapta tu mensaje —

Copialos

Aprendes a hacer mejor las cosas
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J 5. Observa bien
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Edgady Aponte
El Marketer Hispano
y su Predisposicion
al Fracaso

Trabajar Tu
Actitud Mental

Es un Tema
de Mentalidad

En el Mercado Hispano

- Muy Importante
Se adquiere con trabajo personal— La ACCION Sélo ganan
i 0 _ De las personas que hacen
EE?EASEBE E’?‘(R.EOTU PROPIA _ Conviértete en 96 /0 negocios de marketing por Internet 1
$0 y $100 ddlares mensuales
. Vivimos en un socialismo
ST e . ) de la informacion
S . r ¢ Falta de herramientas?
Sl - Uno encuentra todo
e Estadistica mortal - lo necesario y mas
1. Enfécate en tener un _ \\ ) La falta de di falta d
mejor concepto de ti \ - ¢Larazén? 1 - ' » _ Lafalta de dinero es una falta de
L. “\\ . (Faltadedinero? = v 4 mental ante las cosas
: N ]
) \
y : \\\ 642 1
\\ - Q&’? | ¢ Falta e capacidades?
\ 46?
1 2. Comienza por | TS o SQM

Hay un alto nivel de compra de informacién

L Para elevar nuestras capacidades de marketers

¢, Por qué el marketing anglosajon es tan poderoso?
N . . >
Entonces. . ¢, Qué hace diferente un marketer anglo a uno hispano?
¢ Por qué a un marketer hispano se le
hace tan dificil "llegar"?

_¢Qué viene en nuestra carga genética que influye en
nuestros comportamientos y actitudes?

. Di icion antici | est
| Predisposicion  — = sposicion antic pada de es ado de
animo del individuo para un fin concreto
Vivimos en la emocion
de las decisiones

EMOCIONALES

Tomamos decisiones
Somos emocionales basadas en emociones

Las emociones

L Nos controlan

- En nuestro mercado -

Cosas {
A - Tendemos a buscar <[

Baratas
Regaladas

El camino rapido

No puedo —

Tengo poco dinero pero si puedo

No es facil —

Esto se puede cambiar~

Cambiar nuestro pensamiento

No tengo dinero para invertir

- La Buena Notici
]» En lugar de decir JESEUEIL LU

1 Mejor di...

jlo haré!J

Todo es cuestion de ACTITUD MENTAL
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Elaborado por:

Resumen
Inteligente.com

Conocimiento Empresanal Clave

€

Evaluar esas emociones

[ No es lo que decimos sino lo que
~ Nuestra primera tarea hacemos con eso que nos decimos

L Eso nos predispone hacia el éxito

— No es casualidad
Miedos
Temores

- Negatividad = FRACASO

-~ Lo que viene en nuestra genética ]
Inseguridades

Viejos paradigmas


http://www.minisummitonline.com
http://resumeninteligente.com

